Sales Coaching:

Strategy dan Kiat Meningkatkan Penjualan Team Sales Anda
Seorang salesman berkewajiban untuk menjual produk/jasa dari perusahaan. Dan mereka dituntut untuk mencapai target penjualan setiap bulannya.
Permasalahannya pimpinan atau atasan tidak akan mau menerima alasan Anda jika penjualan di bawah target.

Tidak ada kamus di benak pimpinan atau atasan Anda alasan mengenai ekonomi sedang sulit, customer tidak ada yang mau beli, harga kemahalan, barang kompetitor lebih bagus dan lebih murah
Menjawab pergumulan dan permasalahan yang timbul di benak setiap salesman, City Training mengadakan Sales Coaching 1 hari tentang Strategy dan Kiat Meningkatkan Penjualan Team Sales Anda.

Materi yang akan dibahas:

· Tantangan dan perubahan yang terjadi sekarang ini, bagaimana cara kita mengatasi dan beradaptasi dengan perubahan, Change or Die

· Persoalan yang terjadi sekarang ini. Permintaan berkurang, pasar sepi, kompetitor semakin bertambah, harga kompetitor lebih murah. Salesman harus kreatif menggunakan tools dan stragey penjualan yang kreatif

· Membahas tipologi customer Anda. Tiap customer berbeda. Sebagai salesman, Anda jangan memperlakukan customer Anda dengan sama rata. Anda harus mengenali mereka, buat mereka merasa special karena perhatian yang Anda berikan khusus dan customized.

· Metode Situational Selling dengan kombinasi 4 Selling Method

Training ini dipandu oleh

Trainer: Ir. S. Marihot Hutahayan, M.Psi

adalah alumnus Psikolog dari Universitas Padjadjaran.  Beliau aktif menjadi pengajar psikologi di Universitas Atmajaya dari tahun 1995 sampai dengan sekarang.

Beliau  telah menjadi trainer untuk di beberapa perusahan multinational. Semenjak tahun 1995 telah memfasilitasi ribuan perusahaan dengan kurang lebih  150.000 orang, mulai dari Staff, Officer, Security, Mechanics, Driver, Teller, CSO, Telemarketer, Service Advisor, Front liner, Back Office Officer, Salesman, Foreman, Supervisor, Superintendent, Middle Management, General Management, hingga Top Management di banyak perusahaan. Diantaranya, Astra International, Bank Internasional Indonesia,Wilmar International, TELKOMSEL, INDOSAT, TRAC, Unilever, Indomobil, Hyundai dll.
Tanggal: 
18 Januari 2020
Waktu: 09.00-17.00
Tempat kursus: 
Puri Denpasar Hotel, 

Jalan Denpasar Selatan no. 1, Kuningan

Jakarta Selatan

BIAYA: 

Harga: Rp 1.650.000,-/orang

Rp 4.500.000/ 3 orang dari perusahaan yang sama

Rp 6.500.000/ 5 orang dari perusahaan yang sama

Biaya sudah termasuk materi,sertifikat, lunch dan coffee break

Pembayaran dapat ditransfer ke
BCA Cabang Sudirman
a/c no. 035-0555 421
a/n Puri Budi Yanti

INFORMASI & PENDAFTARAN:


City Training

Muara Karang Blok J V Utara No.11A, Jakarta Utara 14450

Contact Person: Puri Yanti

Telp: 021-668 0234

HP: 0818-118914 

Email: puri.yanti@citytraining-indo.com 

Website: www.citytraining-indo.com

Instagram: citytraining_indo
